
Als Partner unterstützt senetics
als externe Projektmanagement-,
Business-Development und F&E-
Abteilung Unternehmen über die
gesamte Wertschöpfungskette. Ge-
meinsam werden die Ergebnisse
umgesetzt - von der Machbarkeit,
der Entwicklung, der Marktzulas-
sung, der Erstattung, der gesund-
heitsökonomischen Studie bis zur
Marktreife und der Marktein-
führung. 
Dazu kommt eine effektive Markt-,
Wettbewerbs- und Technologieana-
lyse. Das netzwerkorientierte Pro-
jektmanagement ermöglicht eine
kosten-, qualitäts- und zeitoptimier-
te Entwicklung – von der ersten
Idee bis zum fertigen Produkt.

Forschung und Entwicklung
spielen eine maßgebliche Rolle
Viele Medizintechnikunternehmen
erzielen die Hälfte ihres Umsatzes
mit Produkten, die weniger als drei
Jahre alt sind. Bei der Entscheidung,
ob eine Produktidee als Projekt auf-
gegriffen werden soll, sind Markt-

und Technologieanalysen essenti-
ell. Besonders bedeutsam ist des-
halb eine Abstimmung aller Ent-
wicklungsphasen mit den jeweili-
gen Zulassungsregularien, Medi-
zinproduktegesetz, DIN EN ISO
13485 und DIN ISO 14971: 
„Wir verstehen uns als Partner

unserer Kunden und unterstützen sie

als externe Projektmanagement-,

Business-Development und F&E-

Abteilung über die gesamte Wert-

schöpfungskette“, sagt Geschäfts-
führer Dr. Wolfgang Sening. 

Fokus – Globaler Wettbewerb 
Das genannte gilt sowohl auf der
Zuliefer- als auch auf der Seite der

Auftragsentwicklung –    
Beratung –

Kommunikationsagentur 
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Das wissenschaftliche Institut für Innovation und Beratung  - senetics healthcare - ist ein Ent-
wicklungs- und Beratungsunternehmen in den Themenfeldern Medizintechnik, Pharma und Bio-
technologie. Durch große biologisch-medizinische-regulatorische Fachkompetenz hilft senetics
seinen Kunden dabei, sich im anspruchsvollen Wettbewerbsumfeld durchzusetzen. Das Leistungs-
spektrum von senetics reicht von der Auftragsentwicklung, über Schulungen und Beratungen bei
der Markteinführung neuer Produkte, der Entwicklung ganzheitlicher Marketingstrategien, der
Unterstützung bei Geschäftserweiterungen oder Neugründungen bis hin zu Auftragsarbeiten im
Bereich Forschung.

Auftragsentwicklung

Innovationen für die Medizintechnik –
umgesetzt durch senetics

Projektentwicklung für ein In-vitro-Diagnostisches Meßsystem bei senetics



Verbesserung der Kooperation
zwischen Zulieferindustrie und
den Herstellern dienen. 

„Mit unserer Netzwerk-Philosophie pas-

sen wir sehr gut in die Zukunftsplanung

der Unternehmen. Wir erwarten einen

regen und interdisziplinären Austausch

mit weiteren Partner und freuen uns,

ihnen mit unserem Know-how zur Seite

zu stehen“, so Dr. Sening. 

Markt. senetics ist eine Healthcare-
Kommunikationsagentur – Fachbe-
zogener Inhalt, Design und Ge-
samtkonzept, bei uns bekommen Sie
ein Komplettpaket. Wir entwickeln
dabei die Inhalte Ihres Unterneh-
mensauftrittes – auf Wunsch durch
SWOT-Analyse – über die Er-
stellung von Dokumenten, Präsen-
tationen, Anzeigen, Flyern bis zum
Messestand. Zudem ergänzen wir
die effiziente Marketingstrategie für
unsere Kunden mit Gemeinschafts-
ständen auf der Medica/Compamed,
Arab Health und MedTec. 

Von der Idee bis zum fertigen Pro-
dukt – senetics healthcare begleitet
alle Prozesse im Produktlebens-
zyklus und lotet Effizienzpotentiale
aus. Das gilt für Zulieferer und Her-
steller gleichermaßen: Deshalb for-
ciert senetics healthcare die unter-
nehmensübergreifende Kommuni-
kation mit einem neuartigen Netz-
werkmodell. 
„Innerhalb des Spitzenclusters Medi-

zintechnik haben wir das Netzwerk

für innovative Zulieferer in der Medi-

zintechnik (NeZuMed) gegründet“, so
Dr. Sening. 
Das Netzwerk versteht sich als Platt-
form zur Definition und Umsetzung
von Maßnahmen, die dem Fort-
schritt der Medizintechnik sowie der
angrenzenden Fachgebiete und der
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„In-Verkehr-Bringer“. Ergänzend
stehen die Förderung von F&E-
Projekten durch senetics bezüglich
der Entwicklung medizintechnischer
Produkte, Komponenten, Verfahren
und Dienstleistungen sowie deren
anwendungstechnische Umsetzung
im Fokus. Vor Allem im wachsen-
den Markt der Kombinationspro-
dukte bündelt das Projektmanage-
ment von senetics Kräfte, um bisher
nicht genutzte Potentiale zu aktivie-
ren und den Kunden über die
Alleinstellungsmerkmale im glo-
balen Markt zu platzieren. 

Die zunehmende Komplexität der
Medizintechnik sowie ihre vielfälti-
gen Regularien erfordern eine
immer stärkere unternehmens-
übergreifende Kommunikation. Zu-
dem wachsen die Healthcare-Bran-
chen Biotechnologie, Pharma und
Medizintechnik weiter zusammen,
besonders der komplexe Markt der
Kombinationsprodukte wächst stark.
Projektmanagement-, Unterstüt-
zungs- und Netzwerkmodelle, wie
sie senetics healthcare entwickelt
hat, werden die Zusammenarbeit
und den wirtschaftlichen Erfolg
nachhaltig verbessern. Das Unter-
nehmen bietet umfangreiche Unter-
stützungs-, Schulungs- und Weiter-
bildungsprogramme, z.B.:

Geschäftserweiterung und
Vertrieb in der Medizintechnik
Zulieferer in der Medizintechnik
Kundenanforderungen und
Regulatory Affairs
Biologie und Medizin für
Nichtmediziner 

Das Team von senetics organisiert
für Sie alle erforderlichen Marke-
tingmaßnahmen. Sie wollen Ihre
Außendarstellung verbessern oder
suchen Marktkenner, die Ihnen
Flyer, Werbe- oder andere Kommu-
nikationsmittel erstellen? Unsere
Expertise und unser Know-How
ermöglichen Ihnen eine optimale
Präsentation - für Ihren Erfolg am
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